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[tsmo’94 triplicara facturacion
tras afianzarse en el extranjero

La firma, que ya

esta presente en

seis paises, lanza un
plan estratégico que

le permitira alcanzar
unas ventas de casi 60
millones en cinco arnos
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mseviLua La ingenierfa andaluza lis-
mo'94 se dispone a marcar un punto
de inflexidn en su trayectoria. Espe-
cializada en proyectos hidraulicos y

medicambientales, la empresa que

preside Fernando Reyero acaba de
disefiar un plan estratrégico para el
préiximo lustro, que le permitira lo-
grar crecimientos anuales del 30 por
ciento en su facturacidn y colocarse
en los 59,4 millones de euros. La
consecucidn de ese objetivo, que su-
pondrd multiplicar por mis de tres
los 16 millones en ventas previstos
para 2006, se sustentara sobre cua-
tro lineas Ixisicas de negodio: la in-
ternacionalizacidn, la innovacidén, la
gestién de servicios relacionados

con el ciclo del agua y lo que Reyero
sostenible”,

denomina “urbanismo

En el terreno internacional, Its-
mo'94 realizo sus primeras incursic-
nes hace tres afios y ya se ha hecho
con contratos en Rumania, Argelia,
Egipto, Repiiblica Dominicana, Cos-
ta RicayPeni. Las i
serdn, segiin el presidente de la em-

, Bolivia, Polonia y Marruecos.
Fernando Reyero explica al respecto
que las mayores oportunidades para

las firmas de su sector se encuen-

tran, actualmente, en el Norte de

Africa, Furopa del Este y Latinoamé-
rica, por cuanto “muchos de sus pai-
ses han apostado por el modelo tu-
ristico para desarrollarse y eso re-
quiere fuertes inversiones en in-
fraestructuras relacionadas con el
agua y el medio ambiente” (abaste-
cimiento, saneamiento, control de
- vertidos residuales...). [tsmo'94 as-
pira en estos enclaves a la ejecucién
de proyectos integrales y a su ges-
tién posterior, mediante férmulas
de concesién administrativa—explo-
ta el proyecto a cambio del pago de
un canon a la Administracion-.

La ingenieria, que espera que los
mercados internacionales generen
el 70 por ciento de su facturacidn en
cinco afios -ya aportan el 30-, se es-
t4 apoyando, para su expansion en
el exterior, en instituciones multila-
terales como el Banco Mundial, el
Banco Interamericano de Desarro-
llo {BID) yla Corporacion Andinade
Fomento (CAF). También ha conta-
docon €l respaldo del [eex, Extenda

M EL APUNTE

El desarrollo de un urbanismo
con luces y taquigrafos

La cuarta linea de negocio par
la que apostard [tsmo'94 es el
urbanismo, aunque, en palabras
de Fernando Reyero, serd un ur-
banismo “con lu-:ﬁytaquigra
fos”. De acuerdo con esa premi-
sa, la “gran preecupacnfm“&e
esta ingenieria dentro de ese
ﬁmhim‘&e:ila:;hatﬁu’hﬂidaiﬁ
tiene en cartera diversos pro-
yectos, para los que abordara
trabajos relacionados con el
agﬂhlnrs residuos, la energla y
el impacto medioambiental. El
mismhiﬁmdgmpmﬂ:

tos se desarrollard, de la mano
de un nutrido grupo de inverso-
res privados, en la frontera en-
tre Espafia y Portugal -la parte
espaficla se ubica entre las po-
blaciones onubenses de Paymo-
goy Pueblade Guzinan-y al-
bergaré, ademds de viviendas
de alto stamding, diversas dreas
temdticas relacionadas con la
hipica, el golf, lasalud o la auto-
mocién. Bastante similar serd la
iniciativa que afronte en la Re-
piiblica Dominicana y que ha si-
do bautizada como Cap-Cana.

exterior), Aesma (patronal de em-
presas medioambientales) yla CEA.

En cuanto a la 1+D+1, a la que
destina el 10 por ciento del negocio
anual, Itsmo’94 canaliza gran parte
de su actividad a través de Santec,
sociedad en la que participa al 50
por ciento con la ingenieria indus-
trial Saincosa. Entre las iniciativas
en las que se ha embarcado destaca
el edificio Bluenet que, pensado co-
mo plataforma para lanzar proyec-
tos deinnovacidn, se ubicaenel par-
que tecnoldgico Cartuja 93. En este
edificio figuran otras tres empresas
~Isotrol, Chemtrol y Tecnoldgica—-y
la inversidn global destinada al mis-
mo asciendea 13 millones de euros.
Bluenet forma parte de la Corpora-
cion Tecnolégica y las oficinas de
produccidn de ltsmo'94 comenza-
rdn a trasladarse alli en noviembre.

Otro proyecto es el de la patente
de Expocontrol, un material a base
de bolitas de aluminio que impide
que los depositos de gases licuados
exploten. En este momento, se estd
negociando la patente y Santec estd
en conversaciones con Cepsa y Rep-
sol para ver la posibilidad de intro-
ducirel producto en sus bombonas.

Respecto a la gestion de servicios,
la principal aliada de Fernando Re-
vero es Agua y Gestion, en la que su
empresa ostenta un 6 por ciento del
capital, y cuyaactividad se verd muy
favorecida por la Ley de Aguas de
Andalucia. Pero también afronta
contratosen solitario, comoel que le
ha adjudicado el Ministerio de Me-
dio Ambiente por cinco millones de
eurcs, destinado a diagnosticar to-
das las de aguas resi-
duales de Andalucia, Extremadura,
Castilla-La Mancha, Ceuta y Melilla,



